
U Nišu se trenutno 
grade dva stambena 
kompleksa koja 
predstavljaju novost 
na domaćem tržištu. 
Reč je o projektu 
porodičnog preduzeća 
„$rde line“, koje uspešno 
vode dvoje mladih 
niških preduzetnika i – 
supružnika. Suprotno 
uobičajenom razvoju u 
poslovanju, oni su svoju 
proizvodnju prvo izvezli 
na strano tržište, a sada 
to iskustvo primenjuju 
i kod kuće. Ipak, za 
preduzetništvo su 
vaspitavani u Srbiji.     
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Za mlade koji imaju 2� godi-
na u Srbiji se podrazumeva 
da su tek na početku kari-
jere. $li (milija i $leksandar 

Òorđević iz Niša sa 2� godina iza 
sebe imaju već višegodišnje isku-
stvo u privatnom poslu i sopstvenu 
firmu za proizvodnju panela od dr-
vene konstrukcije za gradnju kuća 
i poslovnih objekata. Njihova firma 
„$rde line“ postoji šest godina i 
do sada je izradila panele za veliki 
broj kuća u Ģvajcarskoj, $ustriji i 
Nemačkoj, a do kraja godine na-

praviće i prvih deset kuća u gradu 
u kojem žive.

Ovaj mladi bračni par nije uspe-
šan samo na poslovnom planu, oni 
su i roditelji dvogodišnje devojčice, 
a uskoro će njihova porodica biti 
bogatija za još jednu devojčicu.

(milija, ekonomista po struci i 
$leksandar, arhitekta, nisu se „preko 
noći“ obreli u privatnom poslu, već 
su odrasli u tom svetu i vaspitavani 
su u preduzetničkom duhu.

3rYo šmirJlu u ruke
Kako je objasnio $leksandar, nje-

gov otac je pre više od tri decenije 
osnovao firmu „Smaj Produkt“ i po-
krenuo proizvodnju stolarije, a mlađi 
brat -ovan i on su od malih nogu bili 
uključeni u rad te porodične firme.

„Imali smo svega po desetak go-
dina kada smo krenuli da radimo sa 
radnicima u proizvodnji kako bi ȇose-
tiliȇ ono što treba da proizvodimo, da 
usavršavamo i prodajemo. Krenuli 
smo sa najjednostavnijim poslovima, 
sa šmirglanjem i brušenjem drveta, a 
onda smo učili da sklapamo i monti-
ramo prozore, da bi u jednom tre-
nutku došli do toga da imamo svoje 
sektore u kojima radimo. Kao neko 
ko je hteo da bude arhitekta bavio 
sam se razradom radnih naloga, a 
brat je uvek bio u ekonomiji i bavio 
se organizacijom i nabavkom. U jed-
nom trenutku (milija i ja smo odlučili 
da osnujemo sopstvenu firmu i kre-
nemo samostalno u privatni posao“, 
objasnio je $leksandar.  

Prema (milijinim rečima, njeni ro-
ditelji su po struci ekonomisti, tako 
da je njoj bio neki logičan sled da 
nastavi da se bavi ekonomijom.

„Imala sam sreću da tokom stu-
diranja radim u firmi ȇSmaj Produktȇ, 
da praktično primenjujem znanje 
stečeno na fakultetu i da stičem 
iskustvo za dalji rad. Kada smo osno-
vali svoju firmu ȇ$rde lineȇ to iskustvo 
mi je mnogo značilo. Kombinacija 
$leksandrovog znanja kao arhitekte i 
mog znanja kao ekonomiste omogu-
ćila nam je da možemo samostalno 
da poslujemo“, izjavila je (milija.

2dmaK u i]Yo] 
Òorđevići su kazali da su proi-

zvodnju krupnih panela od samog 
starta bazirali na sistemima evrop-
skih proizvođača, a i sada je način 
njihovog rada daleko bliži evropskim 
proizvođačima, nego domaćim. Prve 
zahteve za izgradnju objekata dobili 
su od Ģvajcaraca, tako da su njihovi 
prvi objekti morali da zadovolje stro-
ge švajcarske standarde, a i sada je 
tako.

„Spoljašnji zid, kao najosnovniji 
element u svakom objektu, kod nas 
se sastoji od  drvene konstrukcije 
koja se profiliše i formira prema 
statičkim proračunima. 'rvena kon-
strukcija je sa obe strane obložena 
gipsanim negorivim pločama, a is-
puna u njoj je kamena vuna, odno-
sno izolacioni materijal. Kao završna 
fasadna obloga mogu da se koriste 
razni materijali, od drvenih i limenih, 
do klasičnih fasadnih sistema. Struk-
turno, taj zid je 90 odsto ispunjen 
izolacionim materijalima. Ukoliko se 
radi o zidu od �� centimetara, on 
ima �� centimetra izolacionih ma-
terijala i obezbeđuje velike uštede 
u potrošnji električne energije za
zagrevanje ili hlađenje. Objekti izgra-
đeni od takvih panela predstavljaju
ekološki pasivne i energetski efika-
sne objekte“, naglasio je $leksandar.

Prema njegovim rečima, paneli 
koje proizvode omogućavaju veliku 
brzinu gradnje, a objekti mogu da 
budu useljivi u roku od najviše dva 
do tri meseca. To je velika prednost 
u današnje vreme, kada nedostatak
radne snage u građevini postaje sve
veći problem.

E0ILIJA I ALE.SAN'AR Ò2RÒE9IÈ� ȌAR'E LINEȊ 

Vaspitavani za 
preduzetništvo

B&F, broj 194, februar 2022.20

BI
ZN

IS



„Mi smo na jednom mestu okupili 
sve ljude koji su potrebni u građevi-
narstvu – stolare, gipsare, fasadere, 
molere, vodoinstalatere, električare, 
inženjere mašinstva, arhitekte i eko-
nomiste. Izgradnja uz pomoć pa-
nela zahteva veliku posvećenost na 
papiru i pripremanje svih mogućih 
detalja, da bi sama proizvodnja i 
proces montaže bio brz i efikasan. U 
našem sistemu gradnje projekat se 
radi �0 do �0 odsto vremena, a �0 
odsto vremena se utroši na izvođe-
nje radova. U tradicionalnoj gradnji, 
80 odsto vremena odlazi na gradnju, 
a 20 odsto vremena na pripremu 
projekta“, objasnio je $leksandar.

Ȍ.lMuč u rukeȊ i u Nišu 
(milija je istakla da je njihova 

glavna delatnost proizvodnja za ino-
stranstvo, ali s obzirom da u Srbiji 
imaju mogućnost da kupcima ponu-
de kuće po principu „ključ u ruke“, 
opredelili su se za takav poduhvat 
u Nišu.

„Gradimo dva stambena kom-
pleksa u naselju 'onja Vrežina. Na 
jednom su tri stambene jedinice, a 
na drugom šest. Već smo ih ponudili 
kupcima i zadovoljni smo odzivom. 
Ukoliko sve bude kao što smo plani-
rali, biće useljeni do kraja godine. Na 
tržištu nekretnina u Srbiji trenutno 
nema u ponudi takvih objekata“, ka-
zala je (milija.

Kako je objasnio $leksandar, u 
stambenim kompleksima koje će iz-

graditi omogućiće ljudima da žive u 
svojim kućama, sa svojim dvorištem 
i parkinzima. Neće to biti stambeni 
objekat sa većim brojem stanova, 
već sa većim brojem individualnih 
kuća.

„Tokom studiranja sam naučio da 
kuća nije samo arhitektura, već me-
sto gde će neko provesti deo svog 
života. Ta profesija me je naučila da 
stanovanje treba da učinimo druga-
čijim, savremenijim, boljim. Želimo 
da omogućimo ljudima da žive u 
prostoru koji su priželjkivali, ali nisu 
imali priliku da ga obezbede“, nagla-
sio je on.

)irma kao porodiFa
Òorđevići su kazali da ih narednih 

meseci očekuju pune ruke posla. 
Osim izgradnje kuća u pomenutom 
niškom naselju, u prvoj polovini go-
dine im predstoji i gradnja tridesetak 
kuća u Ģvajcarskoj i izgradnja novog 
pogona. Trenutno se njihova proi-
zvodnja odvija u pogonu od �.000 
kvadrata, a sa novim pogonom ka-
pacitet će biti skoro dupliran. Zavr-
šili su i sve neophodne pripreme za 
otvaranje firme „$rde haus“ u $ustri-
ji, kako bi po sistemu „ključ u ruke“ 
krenuli da grade kuće i u toj zemlji, 
ali i u drugim evropskim državama. 

Njihova firma, dodali su, već upo-
šljava pedesetak ljudi veoma pose-
ćenih poslu koji rade, a oni nastoje 
da svi zaposleni „$rde line“ doživlja-
vaju kao svoju firmu.

„Naše dete je od ponedeljka do 
petka u vrtiću, a subotom je sa nama 
u firmi. Želimo da svi zajedno proži-
vljavamo razvoj naše firme, kao što
smo to brat i ja radili sa porodičnom
firmom ȇSmaj Produktȇ. Moj otac je
jednom prilikom rekao da on u svoj
posao nije imao šta drugo da uloži,
osim 100 odsto sebe. Mi u ovom
trenutku imamo podršku porodice i
firme koja je prepoznatljiva u Nišu i u
Srbiji, ali težimo da damo 100 odsto
sebe kako bi i naša firma bila jedan
od brendova ovog grada“, istakao je
$leksandar.

Na pitanje kako usklađuju toliko 
puno poslovnih obaveza sa porodič-
nim životom,  ovaj mladi par jedno-
glasno kaže „vrlo lako“, jer su i sami 
odrasli u takvom okruženju gde se 
uvek puno radilo.

„Potrebna su neka odricanja da bi 
se ozbiljno bavili privatnim poslom, 
ali se trudimo da napravimo balans 
između privatnog i poslovnog života. 
Tako nešto je moguće uz puno me-
đusobnog razumevanja i toleranci-
je“, rekla je (milija.

Prema $leksandrovim rečima, ve-
liki poslovi svakako čine da njihov 
društveni život donekle trpi, ali oni 
nisu nezadovoljni time.

„Imamo dovoljno slobodnog vre-
mena tokom vikenda za druženje sa 
prijateljima, koji takođe imaju neke 
svoje manje ili veće poslove. 'ru-
žimo se i putujemo porodično, svi 
zajedno sa decom“, kazao je $lek-
sandar. 
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